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Nel mondo della vendita, l’esposizione gioca un ruolo fondamentale: 

un layout ben progettato non è solo una vetrina, ma un vero e proprio 

strumento di comunicazione. Fiorellini lo sa bene e, grazie a un’espe-

rienza consolidata nel settore, affianca i propri clienti nella creazione di 

soluzioni espositive su misura, studiate per esaltare al meglio la qualità 

e la varietà della propria gamma di pennelli.

Ogni progetto nasce dall’analisi delle esigenze specifiche del punto 

vendita e dei suoi fruitori, per garantire un’esperienza d’acquisto chiara, 

intuitiva e coinvolgente. Attraverso un’organizzazione efficace degli 

spazi e una presentazione mirata dei prodotti, trasformiamo l’esposizio-

ne in un valore aggiunto, capace di guidare il cliente nella scelta e di 

ottimizzare le performance di vendita.

In questa brochure troverete alcune delle nostre case history: esempi 

concreti di come un layout ben studiato possa fare la differenza, valo-

rizzando i pennelli Fiorellini e offrendo un servizio d’eccellenza a chi li 

utilizza.

Valorizzare il prodotto,
raccontare un’esperienza
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Quando Matteo si è rivolto a noi, aveva l’esigenza di ottimizzare l’espo-

sizione dei pennelli all’interno del suo punto vendita, rendendola più 

chiara e funzionale per i clienti. Affidandosi alla nostra esperienza, ha 

scelto di lasciarsi guidare in ogni fase del progetto: dall’analisi dello 

spazio alla progettazione di un layout studiato ad hoc, fino alla realiz-

zazione finale.

Il risultato? Un’esposizione ordinata, intuitiva e accattivante, capace 

di valorizzare i prodotti Fiorellini e migliorare l’esperienza d’acquisto. 

Una scelta che ha portato benefici concreti, sia in termini di visibilità 

che di vendite.

K I N O  C O L O R
M A T T E O  C A L D I R O L I

LEGNANO  . LOMBARDIA

Dal bisogno alla 
soluzione: un 
layout su misura
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Grazie al nuovo layout espositivo 
personalizzato, Kino Color ha 
incrementato di circa il 20% le 
vendite di attrezzature.

“Per me Fiorellini è un 
partner, non un semplice 

fornitore.
Per me è fondamentale sape-
re di poter contare su qualcu-

no che è sempre disponibile, 
che ascolta davvero le nostre 

necessità, che conosce alla 
perfezione articoli e catalo-

ghi, e che è rapido e concreto 
anche quando c’è da risolve-

re qualche problema.
Giusto per fare un esempio: 
è capitato, anche di recente, 
che alcuni clienti si lamen-
tassero per rulli o pennelli 

difettosi. Ci sono stati 
sostituiti senza storie, senza 

perdere tempo.
Avere un contatto umano 

con un’azienda familiare fa 
tutta la differenza rispetto 

a trattare con le grandi 
multinazionali”.

-Matteo-
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Un layout studiato per valorizzare l’eccellenza.

Per il nuovo punto vendita del Colorificio Marini, storico riferimento 

del settore da oltre 50 anni, abbiamo progettato un layout espositivo 

capace di raccontare al meglio l’ampia offerta di prodotti, guidare il 

cliente nella scelta e sostenere concretamente il processo di vendita.

Il trasferimento nella nuova sede è stato l’occasione per rinnovare 

completamente l’esperienza in negozio: un concept espositivo 

moderno e funzionale, pensato su misura per mettere in risalto la 

qualità, la competenza e l’esperienza che da sempre contraddistin-

guono l’attività del Colorificio Marini.

C O L O R I F I C I O  .  M A R I N I
M A . G I A  S R L

BUCCINASCO  . LOMBARDIA

Un packaging 
unico, curato e 
ricco di contenuti.
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Grazie al nuovo layout espositivo 
personalizzato, Colorificio Marini 
ha incrementato notevolmente 
le vendite.

“Abbiamo intrapreso i 
rapporti commerciali con 

Fiorellini circa due anni fa.
Abbiamo deciso di appog-
giarci a loro facendoci “ve-
stire” il nuovo centro colori 

di Buccinasco dove ci hanno 
installato una bellissima 

parete attrezzata.
Il riscontro è stato estre-

mamente positivo, i nostri 
clienti apprezzano molto, 
oltre alla eccelsa qualità, 

anche l’aspetto estetico dei 
prodotti.

Un prodotto di altissima 
qualità al giusto prezzo.

Siamo davvero felici e sod-
disfatti di esserci appoggiati 

a Fiorellini.
Grazie.”

-Francesco-

Andrea Fiorellini
Titolare
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Una realtà solida, in continua evoluzione, che punta su formazio-

ne, tecnologia e relazioni.

Dal 1982 Resam Colori è un punto di riferimento nella fornitura di 

vernici e colori per industria, edilizia, legno e fai da te.

Fondata dalla famiglia Maggiani, oggi prosegue con la nuova gene-

razione, mantenendo l’esperienza e l’attenzione all’innovazione. 

L’azienda dispone di ampi spazi operativi, tra cui magazzini, laboratori 

tintometrici, uffici e showroom. 

Insieme abbiamo progettato un layout espositivo di 2 metri che 

valorizza al meglio questa identità, unendo estetica e funzionalità per 

una comunicazione chiara ed efficace.

R E S A M  C O L O R I
F A M I G L I A  M A G G I A N I

FOLLO - LA SPEZIA  . LIGURIA
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Con il nuovo layout espositivo, 
Resam Colori ha incrementato 
la visibilità dei prodotti e di 
conseguenza le vendite.

“Un’azienda che lascia 
davvero il segno:

affidabile, concreta,
con pennelli profes-
sionali di altissima 

qualità adatti a tutti. 
Il layout progettato per 
il nostro punto vendita 

ha fatto la differenza, 
sia dal punto di vista 

estetico che funzionale. 
Un partner che sa unire 
tecnica, gusto e visione”. 

-Elena-

Andrea Camoriano
Agente di Zona
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Con oltre 50 anni di esperienza nel settore delle pitture per l’edilizia, 

ITCEA è un punto di riferimento nel territorio pisano. Fondata nel 1972 

da Antonio Graziani come piccolo laboratorio nel quartiere San Marco, 

l’azienda ha saputo crescere e innovarsi, contribuendo allo sviluppo 

della zona artigianale di Ospedaletto, dove tuttora ha sede. Oggi ITCEA 

opera su una superficie di oltre 2000 mq, articolata tra produzione, 

vendita e servizi tintometrici, offrendo soluzioni di alta qualità per 

professionisti e imprese. In un’ottica di continua valorizzazione degli 

spazi e dei prodotti, ITCEA si è affidata a noi per la progettazione e 

realizzazione di una parete espositiva di 3 metri, interamente perso-

nalizzata, dedicata all’attrezzatura professionale.

I T C E A
F A M I G L I A  G R A Z I A N I

PISA . TOSCANA

ITCEA: mezzo secolo 
di eccellenza e un nuovo 
spazio espositivo per 
l’attrezzatura professionale
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Grazie al nuovo layout  
personalizzato, ITCEA ha 
incrementato di circa il 12% le 
vendite di attrezzature.

“Con loro
ho trovato

professionalità,
serietà e un rapporto
costruito nel tempo,

che ha dato fin
da subito ottimi frutti.

Si è creata una
collaborazione autentica,

basata sulla fiducia,
che è andata ben oltre il 

semplice lavoro:
quasi un’amicizia.

Insieme abbiamo realiz-
zato un layout espositivo 

accattivante,
arricchito da alcuni

prodotti consigliati che si 
sono rivelati una scelta 

vincente”.
-Valentina-

Ivan Fiorellini
Titolare
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Da anni, Milani Colori è un punto di riferimento ad Arezzo per professio-

nisti e privati nel settore delle vernici, dell’isolamento e delle soluzioni 

tecniche per l’edilizia. Situata in Via Edison, l’azienda offre un’ampia 

gamma di prodotti, dai sistemi di isolamento termico e acustico alle 

pitture decorative, fino alle attrezzature e soluzioni antincendio. Con 

un approccio orientato alla consulenza e alla qualità, Milani Colori ha 

scelto di valorizzare ulteriormente il proprio punto vendita affidando-

ci la progettazione di una parete espositiva di 9 metri, interamente 

personalizzata, dedicata all’attrezzatura professionale. Un intervento 

pensato per offrire ai clienti un’esperienza ancora più funzionale e ispi-

rata.

M I L A N I
F A M I G L I A  M I L A N I

 AREZZO . TOSCANA

Un nuovo spazio 
espositivo per attrez-
zature professionali nel 
cuore di Arezzo
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Grazie al nuovo layout espositivo 
personalizzato, Milani ha 
incrementato del 65% le vendite 
di attrezzature.

«Con Fiorellini 
c’è un rapporto che dura da 

generazioni. 
Siamo cresciuti insieme, 

condividendo sfide 
e risultati, e abbiamo 

sempre trovato la soluzione 
migliore per ogni esigenza. 

La loro disponibilità, 
la capacità di proporre 

prodotti innovativi 
e la professionalità che va 

oltre la formalità li rendono 
un punto di riferimento 

costante. 
Sempre pronti, sempre 

affidabili.» 
-Roberta-

Ivan Fiorellini
Titolare
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Con sedi a Corciano e Foligno, Bea Color è il partner ideale per privati, 

imprese e professionisti del settore edile. Offrono consulenza, servizi e 

forniture specializzate per pitture, isolamenti, cappotti termici, rivesti-

menti e impermeabilizzazioni.

Con Bea Color, ogni progetto ha una base solida su cui costruire.

La cura e l’attenzione nell’esporre i prodotti ha trovato nei layout 

Fiorellini la soluzione ideale, dove il gusto per il bello e la valorizzazione 

dell’esposizione si incontrano perfettamente.

2,5 metri nello showroom di Corciano e 5 mentri in quello di Foligno.

B E A  C O L O R
G I U S E P P E  e  F I L I P P O

 CORCIANO e FOLIGNO . UMBRIA

Bea Color: 
esperienza, affidabilità 
e soluzioni su misura 
per l’edilizia.
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Grazie al nuovo layout espositivo 
personalizzato, Bea Color ha 
notato un decisivo incremento di 
vendite di attrezzature.

“Con Fiorellini abbiamo
un rapporto solido

e collaborativo. 
C’è grande attenzione alle 

nostre esigenze e una capa-
cità straordinaria di trovare 
soluzioni immediate, anche 

quando i problemi 
sembrano complessi.

Da quando abbiamo inse-
rito l’espositore, le vendite 
sono aumentate: i clienti 

entrano, si avvicinano da 
soli ai prodotti, non si sof-
fermano sul prezzo perché 

si sentono orientati e sicuri.
È uno strumento che 

funziona, perché dietro c’è 
un’azienda che sa come 

supportare davvero
i propri partner.” 

-Andrea-

Ivan Fiorellini
Titolare
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Attiva all’Aquila dagli anni ’50, l’azienda nasce con il Sig. Antonio Staf-

fetti e oggi, con la guida di Giancarlo e del figlio Fabrizio, continua a 

crescere puntando su qualità, innovazione e competenza.

Dalla storica bottega in centro alla moderna sede di 2500 m², Staffetti 

è oggi un punto di riferimento per professionisti, artigiani e appassio-

nati del fai-da-te, con un’offerta ampia e specializzata.

La progettazione e realizzazione di un layout espositivo di 5 metri è 

stato un salto di qualità che ha da subito portato ottimi risultati.

S T A F F E T T I
F A M I G L I A

AQUILA . ABRUZZO

Staffetti: una storia 
di esperienza, evoluzione 
e passione per la 
ferramenta tecnica.
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Grazie al nuovo layout espositivo 
personalizzato, Staffetti ha 
incrementato del 50% le vendite 
di attrezzature.

“Se dovessi 
descrivere  Fiorellini  

in poche parole, direi: 
dinamismo, qualità che si 

fa notare 
e un rapporto 

sempre amichevole. 
Qui non si parla solo 

di prodotti eccellenti – che lo 
sono, davvero 
impattanti – 

ma di persone con cui è 
facile lavorare, 

perché ti fanno sentire 
a casa. 

C’è familiarità, 
c’è disponibilità, 

e soprattutto c’è passione 
per quello che fanno.”

-Fabrizio-

Manuel Croce
agente di zona
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Dal 1973, al Colorificio Centro trasformiamo quella passione in un 

lavoro fatto di qualità, innovazione e assistenza. I nostri prodotti, 

pensati per il mondo dell’edilizia, evolvono insieme al mercato e soddi-

sfano sia i professionisti che gli appassionati del fai-da-te.

Abbiamo scelto un rapporto diretto con i clienti, senza intermediari, 

per offrire consulenza su misura e formazione continua.

Oggi come ieri, puntiamo su qualità, aggiornamento e servizio.

Per valorizzare al meglio i nostri prodotti, abbiamo progettato un’e-

sposizione personalizzata di 2 metri e a un corner dedicato alla linea 

BIGFOOT, pensato per raccontare al meglio la nostra visione: giocare 

con i colori, con competenza e passione.

C E N T R O
C O L O R I F I C I O

MORROVALLE . MARCHE

Giocare con i 
colori è stato 
l’inizio della 
nostra storia.
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“Con Fiorellini
ho trovato un’azienda

davvero ben strutturata, 
fatta di persone 

ompetenti e disponibili. 
Mi hanno supportato in 

ogni fase, dalla scelta dei 
prodotti fino alla proget-

tazione dell’esposizione del 
mio punto vendita.

Non si sono limitati a ven-
dere, ma hanno costruito 

insieme a me una soluzione 
su misura, funzionale e 

curata nei dettagli.
Un partner affidabile, 

sempre presente quando 
serve.”. 

-Sandro-

Grazie al nuovo layout espositivo 
personalizzato, CENTRO ha 
notato un interesse maggiore 
nella scelta dei prodotti Fiorellini.

Andrea Fiorellini
capo area
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Con oltre 40 anni di esperienza, Isolma è un punto di riferimento nel 

settore dell’edilizia leggera e dell’isolamento a Firenze. Dal primo 

punto vendita a Calenzano, l’azienda ha saputo crescere costantemen-

te, ampliando la propria superficie espositiva fino a 6.000 m² e arric-

chendo l’offerta con un colorificio interno, un nuovo punto vendita a 

Firenze e l’Isolma Academy, scuola di formazione per professionisti. In 

questo percorso di evoluzione continua, Isolma ha scelto di affidarsi a 

noi per la progettazione dell’area espositiva dedicata all’attrezzatura 

da lavoro, valorizzando al meglio pennelli, rulli e accessori attraverso 

uno spazio funzionale e curato nei dettagli.

I S O L M A
S O R E L L E  F A B B R I

FIRENZE . TOSCANA

Crescere insieme: 
la storia di Isolma e un 
nuovo spazio pensato 
per i professionisti.



©Colore&Hobby

©Colore&Hobby

C A SE HIS TORY PENNELLI FIORELLINI20

Grazie al nuovo layout espositivo 
personalizzato, ISOLMA ha notato 
un interessa maggiore nella scelta 
dei prodotti Fiorellini.

“Abbiamo iniziato a lavo-
rare con Fiorellini dopo un 
incontro con Ivan che ci ha 

subito incuriosito per la sua 
preparazione. È stata una 
decisione che ci ha sempre 
soddisfatto per la qualità 
delle attrezzature e per la 

disponibilità dell’azien-
da ad ascoltare le nostre 
esigenze. I loro prodotti 

sono strumenti di auten-
tico pregio, progettati per 
soddisfare tanto i profes-

sionisti quanto gli hobbisti 
più esigenti, e il nuovo 

espositore ha trasformato 
in meglio l’organizzazione 

degli spazi permettendoci di 
creare una vera esperienza 
per i clienti. Con Fiorellini 

siamo sicuri di aver scelto il 
partner giusto!” 

-Maria Sole-

Ivan Fiorellini
capo area
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Esponi al meglio, vendi di più.
Il layout giusto valorizza il prodotto, migliora 
l’esperienza d’acquisto e aumenta le vendite.

Fiorellini Sergio & C. S.n.c.
Via Ca’ de Bruni, 61
26041 Casalmaggiore CR
T. 0375.208991

Social
       @PennelliFiorellini

       @pennellifiorellini

Online
www.fiorellini.it
info@fiorellini.it


